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lhre Energie zahlt.

» Informieren, diskutieren, bewerten.
Produktideen und MalBnahmen entwi-
7 ckeln, um die vertrieblichen Chancen des
Ihr Netzwerk fiir Fach- und Fihrungskrafte aus Smart Meterings ZU nutzen. «

Vertrieb & Produktmanagement

Weitere Informationen finden Sie unter:
www.smartoptimo.de


https://www.smartoptimo.de/startseite/
https://www.smartoptimo.de/swtp-vertrieb/

STADTWERKE TREFFPUNKT VERTRIEB

c Politisch getrieben

Das SMGW soll zukinftig in einer
Vielzahl von Anwendendungsféllen
als sichere  Kommunikationsplatt-
form dienen. Viele Anwendungsfal-
le dienen nicht nur der Netztrans-
parenz, sondern adressieren direkt
Mehrwerte und Geschaftsmodelle,
die iber die Marktrolle Lieferant ab-
gebildet werden.

9 Marktseitig getrieben

Durch die Ausstattung vieler Kunden
mit der neuen intelligenten Mess-
technik steigt die Erwartungshal-
tung der Letztverbraucher an ihren
Energieversorger, Mehrwertproduk-
te anzubieten. Mogliche Produkte
reichen von Visualisierungslosungen
Gber die Heizkostenabrechnung bis
hin zur Anbindung von Smart Home.

» Unser Ziel:
Ressourcenschonend Know-how aufbauen,

Erfahrungen austauschen und das Produktmanagement im Bereich

Messwesen starken.

0 Regulatorisch getrieben

Der MSB/VNB ist darauf angewie-
sen, dass der Lieferant einen Beitrag
zum erfolgreichen Smart Meter Roll-
out leistet. Nur wenn der Lieferant
kundenorientierte  Produktbiindel
anbieten kann, kénnen attraktive
und margentrachtige Kundengrup-
pen langfristig gebunden und so ein
Beitrag zur Wirtschaftlichkeit des
MSB geleistet werden.

Produkte

entwickeln

@ Das konnte Sie auch interessieren: Kooperation Kundenkommunikation, Plattform Wohnungswirtschaft, Seminare

auf Basis neuer
Smart Meter

Technologien

9 Wettbewerblich getrieben

Neue und bekannte Mitbewerber
positionieren sich mit innovativen
und intelligenten Produkten, die auf
einer hohen Messdaten-Verfiigbarkeit
basieren. Diese Anbieter bedienen
die Nachfrage der Kunden nach Mehr-
wertleistungen und setzen EVU in
ihrem Kerngeschaft unter Druck.

paxisorientiert

und effizient



https://www.smartoptimo.de/kooperationsnetzwerke/kooperation-kundenkommunikation/
https://www.smartoptimo.de/kooperationsnetzwerke/plattform-wohnungswirtschaft/
https://www.smartoptimo.de/beratung/seminare-und-schulungen/

