Was ist die Plattform
Wohnungswirtschaft?

Submetering, sparteniibergreifende Auslesung, Heiz- und
Betriebskostenabrechnung - all dies wird derzeit in der
Energiewirtschaft stark diskutiert.

Die Plattform Wohnungswirtschaft ist eine Kooperations-
gemeinschaft von mehr als 30 Stadtwerken, in der wir
konkrete Ergebnisse zum Geschéftsfeld Heizkostenabrech-
nung / Submetering erarbeitet haben. Die drei Phasen der
Plattform Wohnungswirtschaft stellen wir auf der Innen-
seite des Flyers vor.

Ilhre Vorteile mit der Plattform
Wohnungswirtschaft:

Schneller &
pragmatischer Skalenvorteile
Einstieg ins nutzen
Geschaftsfeld

Ausbau des Effizient
Geschafts vorgehen Risiko
mit der WoWi minimieren

Befriedigung
Kunden- Ressourcen
bedarf schonen

Interesse geweckt?

Dann sprechen Sie uns an! Gerne stellen wir lhnen unsere
MaBnahmen in einem individuellen Termin naher vor.

|

—

' —_— “ » Wir freuen
' ‘ uns auf lhre
smanopuugiifj-- KO nta kt-
ﬁﬁxwww aufnahme! «
lhr Ansprechpartner:

Maximilian JoBbécher
Projektleiter Plattform Wohnungswirtschaft

Telefon: 0251 694 3556
maximilian.jossbaecher@smartoptimo.de

smartOPTIMO i

lhre Energie zahlt.

smartOPTIMO GmbH & Co. KG
Luisenstra3e 20
49074 Osnabriick

Telefon 0541 600 680 -0
Telefax 0541 600 680-12
info@smartoptimo.de

HELD DESIGN; SMO_WOWI_202001

www.smartoptimo.de

PLATTFORM
WOHNUNGSWIRTSCHAFT

HEIZ- & BETRIEBS-
KOSTENABRECHNUNG

SUBMETERING
RAUCHWARNMELDER
ABLESUNG UBER SMGW

Die Wohnungswirtschaft sieht Stadtwerke als
wichtige Partner - Nutzen Sie lhre Chancen!

« Werden Sie ressourcenschonend zum Experten

- Profitieren Sie vom Erfahrungsaustausch im
Stadtwerke-Netzwerk

« Positionieren Sie sich als Full-Service-Dienstleister

- Binden Sie Ihre Kunden | Sichern Sie Ihr Geschaft

» Nutzen Sie Skaleneffekte in der Kooperation

smartOPTIMO :i:..

lhre Energie zahlt.



Was bendétigen Sie?

)

Entscheidungshilfe Geschaftsfeldeintritt?

Phase 1
Transparenz zu Kosten- & Rahmenbedingungen

Sie Uberlegen in das Geschaftsfeld Heizkostenabrechnung
einzusteigen? Sie fragen sich, welche Schritte hierfar not-
wendig sind? Wie sieht der Business Case aus und was
genau sind die Anforderungen der Zielgruppe?

Diese und viele weitere Fragen haben wir bereits mit mehr
als 30 Stadtwerken beantwortet.

Profitieren Sie u.a. von folgenden
Ergebnissen:

1. Individueller Business Case fur lhr Stadtwerk

2. Know-how-Aufbau zu rechtlichen und technischen
Rahmenbedingungen (§6 MsbG; Auslesung iber
SMGW)

3. Marktzutrittsoptionen fur Stadtwerke in das
Geschaftsfeld

4. Erwartungen der Wohnungswirtschaft an Stadtwerke
als Messdienstleister

5. Ubersicht tber aktuelle Prozesse zwischen der
Wohnungswirtschaft und Messdienstleistern

6. Abgrenzungsmaglichkeiten fir Stadtwerke gegen-
iber Messdienstleistern

einfach o fundiert
kundenorientiert
schnell

ressourcenschonend

Partner zur Umsetzung?

Phase 2
Anbieterauswahl

Sie wissen, dass Sie in das Geschaftsfeld einsteigen wollen,
aber noch nicht wie bzw. mit welchen Partnern?

Wir haben gemeinsam mit Stadtwerken ein intensives
Auswahlverfahren fir Anbieter von Hardware, Abrechnungs-
software und Montagedienstleistungen durchgefuhrt.

Profitieren Sie u.a. von folgenden
Ergebnissen:

1. Schneller, pragmatischer Einstieg in das Geschaftsfeld

2. Auflistung und kurze Beschreibung aller wesentlichen
Prozesse bei der Heiz- und Betriebskostenabrechnung

3. Zusammenfassung und Tool zur Auswertung von iber
20 Angeboten zu Hardware, Abrechnungssoftware
und Montagedienstleistungen

4. Diskussion und Bewertung der Angebote nach lhren
individuellen Anforderungen

5. Erkenntnisse aus Hard- und Softwaretests

pragmatisch
effizient

wirtschaftlich

Phase 3
Pilotierung, Vermarktung & Betrieb

Sie haben bereits ein Abrechnungssystem ausgewahilt,
mochten aber von giinstigen Hardwarepreisen profitieren?
Sie suchen den Erfahrungsaustausch mit anderen Stadt-
werken, die im Geschéftsfeld aktiv sind?

Unser Ziel ist es, eine schlagkraftige Kooperation von
Stadtwerken zu bilden, in der Mengen gebindelt werden
und Know-how ausgetauscht wird.

Hierzu bieten wir:

1. Gemeinsamer Einkauf zur Erreichung von
Skaleneffekten

2. Konzeption von Angebotsmustern und
-kalkulationstools, Vertriebs- und Marketing-
konzepten und -materialien

3. Klarung rechtlicher und technischer Frage-
stellungen

4. RegelmaBiges technisches Marktscreening

5. Gemeinsame Weiterentwicklung inkl. Klarung
der Einflisse der Novellierung der Heizkostenver-
ordnung sowie der Auslesung Gber das
Smart Meter Gateway

risikoarm

zukunftssichernd

Austausch und Skaleneffekte?



